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Mis metas contemplan tener éxito con las habilidaylee poseo que se han generado a
través de mi experiencia laboral en areas tale® @amercial, ventas, servicio al cliente,
gestion comercial, liderazgo de equipos; orientaslosegmentos minero, industrial,
proyectos, construccion tanto residencial como coiale automotriz, retail, grandes
superficies, empresas de generacion de energiaad8asn virtudes como la
determinacion, dedicacion y disciplina en todastdividades comerciales desarrolladas
habitualmente.

Desde 2017 al 2018
Ingeniero de Producto
Mauricio Hochschild Ingenieria y servicios

Coordine y me desarrolle como ingeniero de prodpata atender flota, en particular lo
relativo a palas eléctricas de cables canal n@nestando a cargo de colaborar en la
disponibilidad de los equipos desde la perspea®/au ocupacién dentro de la flota
dando énfasis a lo relativo a la unidad de negodésompresores de estos equipos,
manejando los stocks de repuestos de las unidale®rdpresion tanto en marcas
Gardner Denver, Ingersoll Rand y Cameron apoyamcelecumplimiento de los
procesos, la disponibilidad de los equipos mayaresio palas, perforadoras y equipos
de apoyo; tanto con el cliente mandante CompanefdiDofa Inés de Collahuasiy Bhp
Cerro colorado como con nuestros colaboradore® sabalar que nuestra ambito era
todos los servicios asociados. Se elaboran inforengmrtir del trabajo en terreno
(Inventarios de suministros criticos) y gracias@, @na serie de proyecciones que miden
el negocio indicador de compras de reposicién. Apdy a través de estos inventarios
criticos las acciones para la toma de decisionda eisponibilidad de los equipos de
produccion y en menor medida de operaciones mina.

Trabajo es en terreno, el principal logro en Caligh haber incorporado a través de
gestion con la superintendencia y confiabilidadnérporacion de la pala eléctrica Cat
7495 a la flota que se gestionaba.

Ademas, otras lineas de negocios dentro que se piStS, estaba lo referido a las bombas
Wernert, enfocadas principalmente para lineas munsportan acido, liquidos corrosivos e
impulsion de agua de mar. Siendo los principaliesigs las generadoras de energia de la
Mejillones y Tocopilla, como también clientes mibercomo Fundicion Altonorte y
Fundiciéon Chuquicamata de Codelco.

Principal logro incorporar a la central Kelar dentle la base de clientes de bombas para
liquidos corrosivos para impulsar agua salada.



2014 al 2017
Jefe Zonal Norte 1
Emasa Comercial SA

Logré incorporarme con la finalidad de desarroflaaunar mi experiencia comercial,
ventas y servicio al cliente, sobre todo en laegién. Encabecé un equipo conformado
por 6 vendedores, colaboradores en la zona dgdrdlmacual conllevaba dar cobertura
a la zona geogréfica entre Arica y Antofagastaees de este equipo de ventas.

El objetivo del cargo implica consolidar la posicife Bosch, automotriz en la zona norte,
a través de posicionar a Emasa como distribuidatusivo de Bosch automotriz
(Baterias, aplicaciones diésel, motores y arranquees Chile, en grandes superficies,
retail y mineria. Dentro de las principales actidds figuraban, liderar el equipo de venta
de la zona norte, supervisar y visitar a clienieffiiir en las metas de la zona como
también en los vendedores, a través de mejoraseltado final de venta, de las distintas
lineas de producto, apalancar la meta zonal coratgencion de negocios claves. Atendi
todas las zonas industriales sefialadas como tarubiéativo a generacion de energia,
esto debido a las soluciones en aplicaciones Diggeposeiamos.

Ademas, lidere el equipo comercial de Emasa eona,zzambién atendi el contrato de
consignacién de baterias Bosch con Teck Quebraatac8] participe en reuniones con
proveedores claves, determiné la licitacion paraetzovacion de esta consignacion.
Como ademas encabecé las compras de Codelco Mol todo Chuquicamata y
Ramiro Tomic para los motores y arranques Bosch g@licaciones eléctricos Komatsu
lo cual consideré como el principal logro de latiges Todo el trabajo se desarrolla
fundamentalmente en terreno apoyado de ERP Salddfxs y plataforma AS400.

2012-2013
Encargado de Sistemas vy servicios
Kupfer Hermanos SAIC

Perteneci a la division de proyectos tanto indaissi DPI (Actual Exanco) basada
prospectar negocios de proyectos tipo EPC a trdeéstilizar los conocimientos y
experiencias de las distintas distribuciones pavatlos a cabo. Por lo tanto, participé en
la adjudicacion de proyecto tanto industriales,aros dentro de la | y Il region cordillera.
Donde el principal caso de éxito fue que logréipoaar a (DPI) en el ambito industrial
de generacién de energia ubicada en la Il regidn alientes Engie y Aes Gener
adjudicando licitacién por sistema contra incenglisu respectiva certificacion (FSI).
Destaque en dar cobertura a los distintos clianteeros de la 1l region cordillera (Zona
de Calama) Codelco Norte, SCM el Abra, Minera Gdldinera el Tesoro, Minera
Esperanza etc. Como también los clientes ubicauts leregién de Tarapaca como Cia.
Minera Cerro colorado, Cia. Minera Teck Quebradadd y Cia. Minera Collahuasi. Por
lo que se poseia contrato u orden de compra papgedacion de uno de los distintos
conceptos de negocios tales como TDA (tratamieatagiias), plantas de potabilizacién
con excepcion de riles. SIE (sistemas de integnad#dequipos) como son los equipos de
extraccion de gases para los truck shop o comsaistemas de lanzas para los buzones
de descarga del chancado o feeder, otro concep&slemanejo y control de fluidos
excepto aire negocio mas relevante a través deetiss contra incendio y también
Electrika respecto a central de control de mot@alsis eléctricas y gabinetes eléctricos
aplicaciones tanto a media como baja tension.



2009-2011
Encargado de Administracion venta v oficina
SKF Chilena SAIC

Logré liderar equipo comercial de 15 personas ymopé cuentas regionales como
Codelco Norte Chuquicamata y Radomiro Tomic a sa@é renovar licitacion de
suministros para ambas cuentas.

Por dltimo, reorganicé la cuenta global de Bhp migneespecto del poder de compra
Pampa norte que incorporaba en ese momento tastesfaerzos de Cerro colorado y
Spence.

2008-2009
Responsable comercial
Geotec Boyles Bros S.A.

Aqui cumpli con estandarizar los servicios ofertadm BHP Escondida ante la

multiplicidad de servicios de exploracion, porlmtpropuse la meta de ampliar la cartera
de clientes a las otras empresas del conglomeragadto para Spence como Cerro
colorado por lo cual lideré esta transicion desptatenciales cliente siendo el principal
logro ampliar la cartera de clientes.

2006-2008.
Hilti Chile Ltda.
Ejecutivo de Cuentas

Aqui como principal logro mantuve la cartera desrdiés empresas de proyecto en
expansion en el canal mineria e industrial los esia@ctuaban en consorcios o como
empresas individuales, destacando obtener oferfaed®o por nuevos productos, para
Minera Amsa Zaldivar en el proyecto de ampliaciéhothancado pre harneado ejecutado
con Salfa Montajes.

2000-2006.
Tassaroli Chile Ltda.
Ingeniero de Ventas

La funcién comprende principalmente gestionar camabnente las cuentas estratégicas
de la empresa basada en una cartera de clientdat®n la Antofagasta, Calama con sus
respectivos clientes industriales y principalmeviieeria.

Mis funciones se centran en canales: Industrialnedda y empresas proveedoras

dedicadas al &mbito acero metal (Maestranzas yimmtanicas). La gran mayoria de las

labores se desempefia en terreno coordinando visitesliente mineros y/o empresas

colaboradoras de la mineria, que ocuparan pareagy componentes de equipo mayor,
vale decir bujes, ejes estriados componentes ddasdmales etc.

Como también insumos para produccién, como soloamjuias, adaptadores de triconos,
adaptadores de aletas, barras de perforacion, etc.



Por lo que el principal logro obtenido en estpa&tae haber participado en licitaciones
corporativas para Codelco Norte por sobre todo é@tivo a Codelco Norte
Chuquicamata y Divisibn Radomiro Tomic para provesraceros de perforacion para
las perforadoras DMH 100 IR (Ingersoll Rand), taénbposicionar todo lo relativo a
comercio electronico (Ecommerce, Quadrem y Qmarket)

EDUCACION

INGENIERO COMERCIAL 1994 2000
Licenciado en Ciencias de la Administracion de Eesps.

Facultad de Economia y Administracion.

Universidad Catolica del Norte sede Antofagastalatiio.

MAGISTER EN DIRECCION DE EMPRESAS 2009-2010
De la misma facultad en vias de titulacién

Conocimientos de ERP tales como sap, salesforttes, tmte y prontoforms.



